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1 142 748 km2

51,2 mil. obyvatel

Členitá země

Rozdíly v infrastruktuře

KOLUMBIE
República de Colombia
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Stavebnictví

Oborové aktuality

― Rychlé obnovení, stabilní růst
― Reality lámou rekordy (prodeje, 

podíl na HDP)
― Výstavba nových jednotek 

dlouhodobě roste



Sport
― Komplexní textilní sektor 

(centrum oděvního průmyslu, 
dovoz levných oděvů z Asie)

― Vybavení z extrému do 
extrému (základní a levné vs 
špičkové bez správného využití)

Nábytek
― Exportní produkt (USA, Chile)
― Lokální produkce si zakládá na 

kvalitě (s rezervou) vs nová 
zahraniční konkurence (IKEA)



Nano a roušky
― Velmi malá poptávka po 

nových materiálech (je třeba 
počítat s osvětou)

― Plné sklady roušek

CzechTrade Kolumbie pravidelně zveřejňuje nové 
příležitosti a perspektivní obory – letectví, zdravotnictví, 

těžební průmysl, smart cities.
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#InformačníServisCzechTrade



Individuální 
asistence
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Asistence ze strany CzechTrade je vždy 
připravena tak, aby se přizpůsobila daným 
okolnostem tak, aby přinesla výsledek.



Vžijte se do situace
Ne všechny procesy jsou jednoduché a přímočaré
I pro partnera je risk jít s Vámi do spolupráce

Nespoléhejte na uznávané standardy
V dopravě INCOTERMS – ujasnit že obě strany jsou na stejné vlně
Nutnost ověřování zaběhlých postupů a „jasných“ procesů

Jednejte otevřeně a vstřícně
Bude připraveni vyjít vstříc i navzdory firemní politice

Svižná komunikace spíše výjimkou
Kvalitní partner je jí však schopen, pandemie silně pomohla 
digitalizaci

POCTIVOST A UPŘÍMNOST
Pozitivní vlastnosti jsou vždy pečlivě sledovány
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Kvalitní celní agent je základem
Proaktivní agent – má jej na starosti importér, ale Vám ušetři starostí

Nešetřit na obalech!
Zboží přeci jen cestuje přes oceán – ať již letecky (zastávky v tropech), tak 
na lodi, stálá vlhkost
Celníci si dokáží kontroly také „vychutnat“

Prověření celních podmínek a restrikcí
V Kolumbii DIAN (https://muisca.dian.gov.co/) 
V EU přehledný Acces2Markets (https://trade.ec.europa.eu/access-to-
markets/cs/home) 

Vzorky – co zásilka, to příběh
Náklady v přístavu a na pevnině není radno 
podcenit

CELNÍ PROCES A LOGISTIKA
Štěstí přeje připraveným…většinou
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https://muisca.dian.gov.co/
https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/cs/home


Opatrně s „evropskými“ smlouvami
Mezinárodní právo často určuje působnost soudů

I mezinárodní korporace doplácí
Případ McDonald‘s, nebo Pepe Jeans
Malá či střední firma si pak nemůže dovolit mnohdy likvidační „výkupné“

Dohoda o zamezení dvojího danění
Platná od roku 2016, výrazně zjednodušila fiskální aspekty 
exportu

Pozor na držitele registrace
Nejlepší je založit na vlastní společnost
Je třeba počítat s náklady na místní pobočku.

PRÁVNÍ A FISKÁLNÍ ASPEKTY
Důvěřuj, ale prověřuj
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PROPAGAČNÍ MATERIÁLY
Na co se zaměřit

V jednoduchosti je krása
• Na první e-mail je třeba volit vždy jednoduchý přehled
• Není třeba zbytečně technická specifikace
• Je vhodné použít málo textu

Chceme nákupčího zaujmout
• Je důležité se zaměřit na kvalitní obrázky
• Barevnost a elegance je důležitým faktorem

Nepodceňujte partnera!
• I když se firma bude zdát malá, či nezkušená
• Profesionální a střídmé oslovení zaujme nejlépe
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Sejde z očí, sejde z mysli
Je třeba počítat s dlouhým procesem vyjednávání a poznávání se a 
následně kontakt udržet!

Vhodný způsob vstoupení na trh
Získání kvalitního distributora neznamená získání trhu
Cesta ke kontaktům je velice obtížná – databáze a kontakty online nejsou 
vždy věrohodné

Que hubo sumercé?
Ve vyšším managementu angličtina nebývá problémem, ale španělština je 
vždy velkou výhodou
Perfektní znalost místních zvyklostí je další konkurenční výhodou

Nekonvenční kanály pro komunikaci
WhatsApp vždy zabere, ale připravte si sluchátka na hlasové zprávy!

KOLUMBIE                                                                                
#DesateroObchodování

Na co se 
připravit a 
na co si 
dát pozor
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Vysoce sofistikované služby
Konkrétní, připravené na míru – cíl máme jasný!
Jako odrazový můstek lze využít Market Entry zdarma.

CzechTrade Denně
Registrace pro newsletter plný poptávek a novinek ze světa!
https://www.czechtrade.cz/czechtrade-denne/objednavka

SLUŽBY CZECHTRADE
#JsmeTuProVás

Adresář exportérů
• Propagujte se zdarma v zahraničí prostřednictvím jedinečného portálu (www.exporters.czechtrade.cz) 
• Určeno pro klienty, kteří jsou exportně aktivní za podpory CzechTrade

BusinessInfo.cz
• Portál provozovaný agenturou CzechTrade – důležité informace pro podnikatele a exportéry
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Pavel Eichner
Ředitel zahraniční kanceláře

CzechTrade Kolumbie

Tel.: +420 224 907 806
Mob.: +57 312 498 2993

E-mail:
pavel.eichner@czechtrade.cz

www.czechtrade.cz

Podpora v Kolumbii

Bohdan Malaniuk
Vedoucí obchodně ekonomického úseku

Zastupitelský úřad v Bogotě

Tel.: +57 601 742 9142
E-mail:

bohdan_malaniuk@mzv.cz
www.mzv.cz/bogota/
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CzechTrade
Česká agentura na podporu
obchodu

Pavel Eichner
Ředitel zahraniční kanceláře
Calle 98 #9A-41, Oficina 602, Bogotá, Colombia

Tel.: +420 224 907 806
Mob.: +57 312 498 2993
E-mail: pavel.eichner@czechtrade.cz 
www.czechtrade.cz 


